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MARKETING COMMERCE
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CERTIFICATION ACCESSIBLE PAR LA VOIE DE LA VAE
COMMERCE

DOMAINES D'ACTIVITES TRAVAIL TEMPORAIRE

Certification professionnelle classée au niveau 6, code NSF 310p, enregistrée pour 5 an au Répertoire National
des Certifications Professionnelles (RNCP), par arrété du 26/05/2016 publié au Journal Officiel du 07/06/2016,
pec effet au 02 février 2016, jusquau 07 juin 2021.

per des compétences professionnelles en techniques
arketing et en développement commercial

ant pourra intégrer tout poste impliqué dans le processus de
ercialisation, dans la phase relative a lacte commercial (acte de
Pnte), a lanimation et au management d'une équipe commerciale, a la
production des prestations de Uunité commerciale. Il pourra étre chargé
de prospecter, gérer, développer un portefeuille client, il pourra étre en
charge d'un service administration des ventes ou logistique.

m La validation du titre permet la poursuite d'études en Master ou titre de
niveau 7 (Master, DEA, DESS, dipléme d'Ingénieur).

n

Une formation qui permet de
développer des compétences
professionnelles en
techniques de vente,

en marketing et en
développement

commercial.

IMMOBILIER
TOUTE ENTREPRISE AYANT UNE ACTIVITE COMMERCIALE

BANQUE AUTOMOBILE

ET VOUS ?«

Vous souhaitez acquérir des compétences
commerciales, — managériales et de
gestionnaire.

Vous souhaitez obtenir une certification
Niveau 6 (BAC+3).

Vous voulez parfaire votre formation post-
Bac, vous spécialiser, vous reconvertir.

L
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« ORGANISATION
« ALECOUTE




ACCES A LA FORMATION

m Etre titulaire d'un diplome BAC+2 et tout cycle d'études ayant abouti & Lobtention
d'au moins 120 ECTS

m Jossier de candidature
m Entretien individuel de motivation et tests de positionnement

STATUT couT

m Ftudiant a» 'Hors contrats dapprentissage

m Contrat d'apprentissage = et de professionnalisation :
4200 € selon financement

m Formation continue
m Validation des Acquis de ['Expérience (VAE)

DUREE CONTRAT DATES CONTRAT 1
12 =29 | e SepremBsRE 2021
MOIS =2.] | ASEPTEMBRE 2022
RYTHME EFFECTIF
n 6[]“/?] en entreprise minimum - maimum
t 40% It X1 080,
felomaton | (I

8 personnes 25 personnes

VALIDATION DE LA FORMATION

m itre professionnel RNCP Responsable du développement de ['unité commerciale
Niveau 6

m Certification validant Lobtention de 180 ECTS

m Certification Professionnelle classée au niveau 6, code NSF 310p
Arrété du 26/05/2016 publié au J.0 du 07/06/2016

PROGRAMME »

UNITE D’ENSEIGNEMENT 1 - ACTIVITE COMMERCIALE
Marketing stratégique - Marketing Ftudes - Stratégie de communication

Communication opérationnelle - Politique commerciale et relation client

Négociation - Distribution - Plan marketing digital - Marketing communication

web Gestion du e-branding - Outils informatiques du manager

UNITE D’ENSEIGNEMENT 2 - ACTIVITE MANAGERIALE 74N
Communication et relations professionnelles - Management des hommes
et des organisations - Management de la force de vente - Anglais

UNITE D’ENSEIGNEMENT 3 - ACTIVITE GESTIONNAIRE
Cadre juridique de Uentreprise - Droit du travail
Controle budgétaire - Pilotage de lactivité commerciale Business plan financier

UNITE D'ENSEIGNEMENT 4 - APPLICATIONS PROFESSIONNELLES 9% h
Pratique professionnelle - Dossier professionnel

TOTAL
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